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ﾒｰﾙｱﾄﾞﾚｽを集めるﾀｰｹﾞｯﾄのｺﾝｾﾌﾟﾄを決定する

ﾎﾟｰﾀﾙｻｲﾄや検索エンジンでﾒｰﾙｱﾄﾞﾚｽを確保する

Gmailのｱﾄﾞﾚｽ帳に詳細を登録します→送信

Ｔop　gmail　に転送され全体の内容を管理します

どこにﾒｰﾙを送るのかを調査します

見込み客を構築します

現在商材としてﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙで送信する商材

　□　ｶｽﾀﾏｲｻﾞｰの代理店契約　

　□　ｶｽﾀﾏｲｻﾞｰでのweb制作での募集

　□　NET経理System の配布と顧問契約

　□　英語のｻｲﾄの作成　ｶｽﾀﾏｲｻﾞｰにて

　□　ｶｽﾀﾏｲｻﾞｰ指導代理店募集　ﾒｰﾙにて



ﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙの仕組み　商材に見込み客を構築する

ﾒｰﾙを送る商材
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あるいは事業主
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　日本
　　ノウハウの提供　

□　ﾀﾞｲﾚｸﾄﾒｰﾙとﾒｰﾙの　　
手法をﾌｨﾘﾋﾟﾝで
　　ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ

□　ｼﾝﾌﾟﾙかつｸﾗｳﾄﾞで
閲覧できるようにする

　ﾌｨﾘﾋﾟﾝ

□　簡単ﾒｰﾙ送信
　　ができる
□　ｼﾝﾌﾟﾙである

商材 ｼｽﾃﾑ
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説明する
ｺｰﾙｾﾝﾀｰ

　あらかじめﾒｰﾙで時間を予約　
し、電話で打ち合わせ

□　顧問先・契約の見込みを構築する

　ｺｰﾙｾﾝﾀｰの確立

Ｄﾒｰﾙ見込み開拓営業



ﾌｨﾘﾋﾟﾝでのｺｰﾙｾﾝﾀｰの確立

　ｺｰﾙｾﾝﾀｰの確立

Ｄﾒｰﾙ見込み開拓営業

　　仕組みの確立

人件費→成果報酬広告としてﾌｨﾘﾋﾟ　　　　　　
ﾝへ→　IT事業部構築

ｼﾝﾌﾟﾙな作業に課題を加え、 WEB
制作会社へ成長させる

日本とﾌｨﾘﾋﾟﾝとブリッジできる仕組
みと人間の配置

　　　　　　　　　　　課題　

①　日本でのｺｰﾙｾﾝﾀｰの構築　
②　ﾌｨﾘﾋﾟﾝでの英語圏での
　　 ｺｰﾙｾﾝﾀｰの確立


